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PROPERTY
MANAGEMENT

PROGRAMME DE FORMATION

MODULE 1: Commercialisation & Acquisition
clients
e Analyser son marché et sa concurrence
e Construire son offre
e Obtenir ses premiers logements
e Fidéliser ses propriétaires

MODULE 2: Mise en ligne & Outils digitaux
e Choisir ses OTA
e Choisir son Channel Manager
e Choisir ses outils opérationnels internes

MODULE 3 : Optimisation des revenus &
Gestion des annonces

e Gestion du pricing dynamique

e Gestion des commentaires

e Mise d jour et optimisation des annonces

e Gestion des photos professionnelles

e Créer son site de réservation en direct

e Gestion de la taxe de séjour

MODULE 4 : Opérationnel terrain
Gestion du ménage

Gestion du linge

Gestion des états des lieux
Gestion de la petite maintenance

MODULE 5 : Litiges & Gestion des incidents
e Recours voyageur
e Litige propriétaire
e Assurances et garanties
e Gérer les situations de crise

MODULE 6 : Ressources humaines &
Organisation

e Recrutement et onboarding

e Centre dappel voyageurs

MODULE 7 : Réglementation & Cadre juridique
e Créer sa structure juridique
e Cadre légal de la location courte durée

MODULE 8 : Comptabilité, Facturation &
Fiscalité

e Facturation & honoraires

e Gestion des prestataires externes

e Accompagnement fiscal des propriétaires

MODULE 9: Croissance & Revente
e Scaler sa conciergerie
e Valorisation et revente

MODULE 10: Allez plus loin avec la sous-
location professionnelle

e Qu'est ce que la sous-location

professionnelle

e Le cadre légal

e Décryptage du Bail Dérogatoire

e Trouver le Bon Propriétaire

e Savoir meubler son bien

e Conclusion

RESSOURCES PEDAGOGIQUES
e Vidéos de formation
e Récapitulatifs des thémes abordés dans
les vidéos
e Evaluations & distance
e Sources légales
e E-documents en PDF.

PRIX

Montant total de la formation : mille sept cent
guatre-vingt-quinze Euros (1.795€) Exonéré de
TVA conformément & l'article 261.4.4° alinéa 4
du Code général des impbts” Ce montant
devra étre directement réglé au jour de la
passation de la commande. Frais
pédagogiques compris, réglement &
linscription d'une partie du prix (30%) une fois
le délai de rétractation échu, et paiement au
fur et & mesure du déroulement de la
formation.

MOYENS DE PAIEMENT
Le paiement pourra étre effectué par
I'un des moyens suivants::

e Cartes bancaires

e Virements



OBJECTIFS PEDAGOGIQUES

e Acquérir des connaissances dans le
domaine immobilier

e Comprendre les fondamentaux de la
gestion immobiliére et les appliquer

e Apprendre ¢ identifier des biens sous
exploités

e Apprendre a optimiser le fonctionnent d'une
conciergerie

DEROULEMENT DE LA FORMATION

e Mise a disposition de modules de formation
via la plateforme e-learning

e Evaluation des acquis a chaque fin de
modules et suivi de l'assiduité du stagiaire
par I'équipe pédagogique

e Evaluation en début, en cours et en fin de
formation

e Remise d'une certification de réalisation

EVALUATION
e Evaluation, & chaud et & froid (questions
écrites via des QCM)
e Evaluation tout au long de la formation
e Evaluation finale & I'issue de la formation
e Suivi de I'équipe pédagogique pendant le
déroulement de la formation

DUREE DE LA FORMATION
La formation se découpe comme suit :

e Formation sur 30 jours calendaires avec
acces illimités dans le temps & tous les
supports et vidéos en replay

e Durée totale de la formation tous modules
confondus 4h

LE FORMATEUR

Christopher WANGEN, investisseur immobilier, ancien
gestionnaire de patrimoine (agréé ORIAS, IOBSP et CIF),
formateur de conseillers en gestion de patrimoine,
intervenant a [l'université de Nice Sophia Antipolis.
Aujourd’hui formateur en investissement immobilier via
son organisme de formation professionnelle

« CHRISTOPHER WANGEN ACADEMY ».

MODALITES ET DELAI D'ACCES

L'inscription se fait directement sur le site
internet https://cw.academy/. Les étapes &
suivre seront communiquées au stagiaire. La
session de formation & distance est accessible
via les codes d'accés envoyés par mail une fois
la souscription & la formation effective et le
délai de rétractation de 14 jours écoulé. Le
stagiaire a acceés a une plateforme E-learning
sur laquelle sont disponibles les sessions de
formations et les supports pédagogiques.

ACCESSIBILITE

Toute personne en situation de handicap peut
contacter 'organisme de formation via
I'adresse mail contact@cw.academy afin de
connaitre les possibilités d'accessibilité de la
formation en la matiére ou consulter 'annuaire
présent sur le site internet dans lequel y sont
référencés tous les organismes habilités &
I'aiguiller.

PUBLIC CONCERNE

e Toute personne souhaitant suivre une
formation en investissement immobilier, sur
la transaction et la commercialisation de
biens immobiliers

e Toute personne souhaitant développer ses
compétences dans ces domaines afin de
pérenniser l'activité de leur entreprise et
ainsi créer de I'emploi
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APTITUDES

Acquérir des connaissances dans la gestion
et le développement d’'activité immobiliere
Maitriser les outils permettant la gestion de
biens immobiliers

Comprendre le principe du marché
immobilier

PRE-REQUIS
Aucun pré-requis nécessaire pour suivre la
présente formation

METHODE PEDAGOGIQUE

Formation en distanciel avec un
accompagnement et un suivi pédagogique,
Equipe support pour les inscriptions et
apres la formation

Exposé théorique

Accés a des supports pédagogiques écrits
et téléchargeables

Une équipe formée et & votre écoute.

CONTACT

contact@cw.academy

support@cw.academy

« Déclaration d’activité enregistrée sous le numéro 11755900975 aupres du préfet
de région d'lles de France»

CHRISTOPHER WANGEN FORMATIONS, SARL, 5 av. Ingres — 75016 Paris, immatriculée
au Registre du Commerce et des Sociétés de Paris sous le numéro 827 608 795
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